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Tierschutz-News

Seit 1996 setzt sich Tier im Recht (TIR) fur einen starken rechtlichen Tierschutz ein.

Der VEdJA mochte nach eigener
Aussage mit der Einfihrung des
SANA den Zoofachhandel und die
Vereine starken — sowie den On-
linehandel mit Aquarientieren kont-
rollierbarer machen. Wer Aquarien-
tiere abgebe, musse eine Beratung
garantieren. Das Konzept sieht drei
verschiedene Stufen (SANA 1-3)
VOr.

Ein Beratungsgesprach im Zoo-
fachhandel soll zunachst den An-
fang machen. Kaufwillige sollen
erst nach einer Sperrfrist Fische er-
werben dirfen. Mit SANA 1 in Form
eines zweiten Beratungsgesprachs
sollen vor dem endglltigen Kauf
grundlegende  Kenntnisse  zur
Aquaristik vermittelt werden. Im
SANA 2 sollen aquaristische Kennt-
nisse vertieft und aktuell gehalten
werden. Mit SANA 3 sollen Aquaria-
ner in tierfamilienspezifischen Kur-
sen die Bewilligung zur Haltung von
bewilligungspflichtigen Aquarientie-
ren erlangen kénnen. Die in diesem
Bereich bereits bestehenden Kurse
sollen in den Rahmen des SANA in-
tegriert werden.

Allgemeine Vorbemerkungen:

Der Vorteil einer personlichen Be-
ratung liegt darin, dass sie beim
einzelnen Kunden ansetzt und des-
sen Wissensstand berticksichtigen
kann. Daflir muss das Verkaufsper-
sonal jedoch selbst gut ausgebildet
und auf regelmassigen Seminaren
intensiv geschult werden. Poten-
ziellen Kaufern sollte im Rahmen
des Erstgespraches vor allem auf-
gezeigt werden, dass die verant-
wortungsvolle Haltung von Zierfi-
schen ebenso viel Zeit, Flrsorge
und Fachkenntnisse verlangt, wie
jene von anderen Heimtieren. Da
auch eine gute Beratung allenfalls
erste Grundkenntnisse vermitteln
kann, sollten Zoofachhandlungen
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zusatzlich einschlagige Fachlite-
ratur und Anlaufstellen empfehlen
koénnen.

Zoofachgeschéfte sollten nach Auf-
fassung der TIR fir private Tierhal-
ter zudem Vorbildfunktion haben.
Eine musterglltige Tierhaltung,
die deutlich Uber die gesetzlichen
Mindestanforderungen hinausgeht,
kann Private ebenfalls zu einer
guten Haltung animieren. Aquari-
entierhalter sollten wissen, dass
jede Fischart ihre individuellen Be-
dirfnisse in Bezug auf biotische
und abiotische Faktoren, i.e. Habi-
tatstruktur, Wassertemperatur und
-werte sowie inter- und intraspezi-
fische Verhalten, im Aquarium hat.
Die Tierschutzgesetzgebung legt
fur Zierfische demgegenuber nur
sehr rudimentare generelle Min-
destanforderungen fest, die den un-
zahligen verschiedenen Arten nicht
gerecht werden. Eine umfassende
Beratung zu den speziellen Bedurf-
nissen und Haltungsanforderungen
der ausgesuchten Fischart/-familie
ist daher umso wichtiger.

Die gesetzliche Verpflichtung,
schriftlich Gber die Bedurfnisse, die
angemessene Betreuung, die tier-
gerechte Haltung der betroffenen
Tierart sowie Uber die entsprechen-
den rechtlichen Grundlagen zu in-
formieren, sollte trotz Beratungs-
pflicht bestehen bleiben. Die TIR
hat die Erfahrung gemacht, dass
Broschiren eine gute Erganzung
zur persdnlichen Beratung darstel-
len kdénnen. Dringend angezeigt
ware zudem, dass Zoofachhand-
lungen ihre Kunden auch Uber die
jeweilige

Herkunft der Fische (Zucht, Wild-

fang etc.) sowie die Problematik der
Wildfange und des weltweiten Han-
dels mit lebenden Tieren aufklaren.
Auch die Ethikkommission fur die
Biotechnologie im Ausserhumanbe-
reich (EKAH) sprach sich 2014 fur
mehr Transparenz Uber Herkunft,
Fangmethoden und Transportbe-
dingungen in der Zierfischhaltung
aus. Nach Auffassung der TIR ist
auf das Anbieten von Wildfangen
und Auslandszuchten aus Griinden
des Tier- und Artenschutzes konse-
quent zu verzichten.

Einzelaspekte des Konzeptes:
Die Tierschutzgesetzgebung kennt
bereits Sachkundenachweise fur
Tierhalter in Bezug auf verschie-
dene Tierarten. Solche sind nach
Auffassung der TIR ein sinnvolles
Instrument, um gewisse Grund-
zuge fur einen korrekten Umgang
mit einem Tier zu vermitteln. Der
SANA 1 soll nach dem vorliegen-
den Konzept in Form eines Bera-
tungsgespraches im Zoofachhan-
del stattfinden und unterscheidet
sich damit in wesentlichen Punk-
ten, insbesondere in Umfang und
Intensitat der Informationsvermitt-
lung, von anderen SKN-Kursen,
die mindestens mehrstindig sind.
Aufgrund dieses grundlegenden
Unterschiedes und in Abgrenzung
zum SANA 3 betrachtet die TIR den
SANA 1 als qualifizierte Beratung,
nicht aber als eigentlichen Sach-
kundenachweis. Vielmehr kann
das Beratungsgesprach als Vor-
stufe zu einem spateren SANA be-
wertet werden. Um nach unserem
Begriffsverstéandnis von einem ob-
ligatorischen Sachkundenachweis
Aquaristik sprechen zu koénnen,
musste dieser zudem unabhangig
davon, wo (Schweiz, Ausland) und
von wem (Zoofachhandler, privat
etc.) das Tier erworben wurde, ab-
solviert werden.

Sperrfrist

Die Haltung von Aquarientieren
wird in der Bevolkerung noch immer
haufig unterschatzt. Farbenpracht
und Artenvielfalt verleiten schnell
zu unuberlegten Anschaffungen.



